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ВНИМАНИЕ ВСЕМ!!! 
КВАРТИРНОЕ МОШЕННИЧЕСТВО
Одно агентство недвижимости
(или центр распределения по общежитиям) 
под разными названиями

ООО ИН Финанс 
ООО Статус

ООО ТрейдСервис

ООО Риксон

ООО  Заря
ООО ИнкомГрупп 

ООО Домострой
ООО  Квартирант Сервис
ООО Амальтея
Их телефоны: 685-17-52, 683-38-13, 782-92-57, 772-01-14, 741-85-40, 101-01-14

Несколько последних адресов:

Москва, Новинский бульвар д.1/2(м. Смоленская, филевская линия)

Москва, Староваганьковский переулок, д.9 (3 эт.) (м. Библиотека им. Ленина)

Смысл и принцип их работы: 
1. Вы находите на столбе/остановке/в газете !бесплатных! объявлений объявление типа:
«Сдам квартиру в этом районе очень срочно без посредников 666-44-55 Иван Иванович»

«Общежитие от 2000 рублей»  и радостно туда звоните. 

2. При предварительном общении с сотрудником фирмы по телефону Вам за чисто символическую сумму в 2500-4000 предложат квартиру, или комнату в общежитии по цене на 30-40% ниже среднерыночной и красиво объяснят что: хозяева уезжают на работу/ПМЖ в Израиль; решили переселиться в деревню; просто имеют одну совершенно ненужную квартиру и хотят сдать её  и т.д. Абсолютно  неважно за сколько денег лишь бы человек хороший был и т.д. Если Вы озвучите интересующий Вас район, то квартира "добрых людей" обязательно окажется именно в нем или очень рядом. На все Ваши сомнения по поводу крайне небольшой суммы за услуги фирмы Вам очень честно ответят, что "...мы же не агентство, мы государственная организация, МУП, практически, по госрасценкам работаем, если наши варианты Вас не устроят мы вернем Вам все, до последней копеечки, к тому же мы заключаем договор, в нем все четко прописано..." и обязательно попросят подъехать в офис для заключения того самого договора и подбора еще некоторых вариантов. 

3. Вы приезжаете в офис в назначенное время: офис выглядит, мягко говоря, "не очень". Это связано с тем, что организация с периодичностью раз в два месяца, а то и чаще, меняет дислокацию; в офисе отсутствуют компьютеры, ксероксы, факсы, есть только какая-то мебель, папки с "базами данных" (очень мало) и телефоны; вы не увидите в офисе человека, с которым разговаривали по телефону, это будет совсем другой менеджер; за то время пока вы добирались до офиса этот менеджер получил информацию о Вас и Ваших запросах, заглянул в карту, выписал названия улиц и ждет Вас во всеоружии; этот менеджер расскажет Вам о том, что есть несколько вариантов, которые могут Вас заинтересовать, назовет улицы (он/она их себе выписал/а, помните?) и номера домов, скажет, что нужно позвонить владельцу, вдруг уже сдали???, позвонит по телефону "хозяйке/хозяину" квартиры, даст Вам трубочку, и Вам расскажут, что квартира еще не сдана и про все-все-все, что в этой квартире есть. После этого трубочку у Вас заберут и скажут в нее, что если Вы согласитесь, то менеджер перезвонит, чтобы договорится о времени и месте встречи. Вы страшно обрадуетесь и Вам покажут договор, который необходимо подписать, объяснят за что надо заплатить деньги (2500-4000), скажут, что у них обширнейшая база данных по сдающимся квартирам и за те самые 2500-4000 р. они с удовольствием сделают Вас зарегистрированным пользователем этой базы и если вариант, который Вам предложили сейчас, Вас не устроит, то Вы сможете самостоятельно набрать указанный в договоре номер телефона(101-01-14)+код и выбрать другой вариант из этой огромной базы данных. Однако, если Вы не хотите заморачиватться, то первые три варианта Вам с удовольствием предоставит менеджер. Вы подписываете договор, оплачиваете услугу и менеджер снова звонит "владельцу" квартиры, с которым назначает Вам встречу, как правило в/у метро. 

4. А вот дальнейшее развитие событий может происходить по разным сценариям, вот два наиболее популярных из них: 
а) Вы приезжаете на встречу, но там никого не находите (очень часто) 
б) Вы встречаетесь с "владельцем", вам показывают квартиру, договариваетесь с какого числа можно заезжать и в результате целуете замок (используется редко по причине сложности выполнения).

5. Ну а дальше начинают происходить попытки препирательства с фирмой с целью возврата денег. Как правило - дохлый номер. 

Как избежать?
 Нужно просто быть очень внимательным. Читайте то, что подписываете, как правило этого вполне достаточно! Главное в договоре - разделы "Обязанности сторон" и "Ответственность сторон". Все рассчитано на то, что Вы подпишите бумажку не читая, а впоследствии не станете подавать в милицию из-за смешной суммы в 4000 рублей. Кстати, доказать факт такого мошенничества достаточно сложно! И последнее. Бесплатный сыр бывает сами знаете где, поэтому запомните: если квартира стоит 500$, то вряд ли есть смысл сдавать её дешевле, а агенства, которые реально могут Вам помочь, берут никак не меньше 80% от стоимоста аренды в счет оплаты своих услуг. 
Перед тем как связываться с такими агентствами, изучите информацию в Интернете на следующих сайтах:
www.vigvam.ru
 www.sdadim.ru

www.kv- kidalovo.narod.ru
www.kvartirant-servis.narod.ru

www.ostorozhno.ru

www.arseny.ru/blacklist.htm
www.servicelox.narod.ru/

или на сайте 
www.yandex.ru 
наберите название любой фирмы перечисленных на первой странице
Телефоны УБЭП ГУВД г. Москвы 950-44-40

УБЭП ЦАО г.Москвы 276-40-11, 276-42-11

или 02


Ну вот и все! Всем удачи и не попадайтесь! [image: image2.png]



